
2024 年 9 月 5 日

＜活動内容＞ ＜活動の様子＞

活動場所 オンライン・リモート 商談の経緯　一般のお客様としてベッドキットを

ＬＩＮＥやメール等を用いたやりとり ご注文頂いた事があり、その際に商品を

実施日程　　2024年7月16日 気に入って頂いたようだった。

後日、当事業所から商談会開催のお知らせ

参加した利用者数(商品製作)　4名 を行い、事業内容等を説明した上で

ベッドキット30セットの受注に至った。

＜目的＞

活動のねらい

当事業所の技術や作業のクオリティをアピールする

ことで、大口注文につなげる。

対象者にとってのメリット

大手とは違い、当事業所は内容や納期などに柔軟性

をもって対応できる。

＜成果＞

ベッドキットの大口注文(30セット)を受注できた。

事業所の売り上げアップにつなげる事ができた。

就労継続支援事業所における

販路拡大に向けた商談会等への参加報告書

事業所名 オリーブ 事業所番号 2317100606

住　所 名古屋市千種区千種3丁目18－17 管理者名 木村　美雪

電話番号 052-745-6001 対象年度 2024年度

地域連携活動の概要

活動に対する意見または評価

このたびはありがとうございました。今後ともお付き合いのほど、よろしくお願いいたします。

連携先企業名 ハイエース専門店　GLIDE 担当者名 藤原

別紙47－6

ベッド製作の様子→

型取りの様子↑

←

当事業所からデザイナー

に発注した刺繍デザイン。

先方にも確認を重ねなが

ら、満足いただける商品

に仕上がった。


